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Überzeugend wie Steve Jobs und spannend wie Hitchcock präsen:eren 
Inspirierende und überzeugende Präsenta3onen 

👥 Firmenseminar



U" BERZEUGEND	WIE	STEVE	
JOBS	UND	SPANNEND	WIE	
HITCHCOCK	PRA" SENTIEREN	
Inspirierende und überzeugende 
Präsenta3onen 

Inhouse-Seminar mit Michael Moesslang 

Was haben Steve Jobs, Barack Obama, Tony Robbins, 
Hans Rosling und Chris:an Lindner gemeinsam? 

Sie begeistern bzw. begeisterten auf der Bühne! So 
werden Gäste und Kunden nicht nur zu aufmerksamen 
Zuschauern sondern zu echten Fans. Sie schaffen es Ihre 
Vorträge, Reden, Keynote und Präsenta:on emo3onal 
und erzählerisch zu gestalten. Spannung schaG 
Aufmerksamkeit und überzeugt! 
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Wie Sie mit spannender 
Dramaturgie und emo3onalem 
Storytelling das gewisse Extra 
präsen3eren

Wie Sie Inspirierende Vorträge  
mit genial-einfachen MiPeln 
entwickeln und ausarbeiten

Wie Sie mit gelungenen 
Visualisierungen und Emo3onen 
Teilnehmer überzeugen und 
begeistern

Erkennen der eigenen Wirkung 
und des Fremdbildes (Feedback)

Begeisternde und erfolgreichere 
Präsenta3onen und Keynotes

Mit S3mme S3mmung machen  
um Teilnehmer zu ak3vieren und 
emo3onal zu berühren

Das Seminar  
 zum Buch



Selbst, wenn der Präsen3erende alles soweit rich3g 
macht – was bleibt wirklich hängen? Wird Ihr Ziel 
erreicht? Ist Ihr Publikum begeistert? Wie nimmt das 
Publikum Sie wahr? Welcher Eindruck bleibt langfris3g 
hängen (Image)? Wie spricht Ihr Publikum über Sie und 
Ihren Vortrag? 

In der zunehmenden Informa3onsflut und mit 
zahlreichen posi3ven Vorbildern (auch aus den Medien) 
ist der Anspruch des Publikums stark ges:egen. Es ist 
vielleicht nicht einmal enPäuscht. Es kann einfach nur 
immer weniger aufnehmen und selek3ert nach 
bes3mmten Kriterien wie Lebendigkeit der 
Vortragstechnik, spannenden Aha-Momenten und 
„merk“-würdigkeit der Inhalte. 

Heute aus der immer größer werdenden Masse von 
Präsenta:onen, Vorträgen und Keynotes 
herauszustechen ist eine große Aufgabe. Da reicht es 
nicht gute Inhalte, Produkte oder Dienstleistungen auf 
gute Folien zu setzen und gut rüber zu bringen. Nein, 
gut reicht nicht. Meistens nicht einmal mehr sehr gut. 

Auf jedes Detail kommt es an 

Um zu erfahren, was die wahren Meister so besonders 
macht, werden wir sie analysieren. Au`au, Wortwahl, 
Storytelling, Emo3onen erzeugen, Körpersprache, 
Spannungsmomente – und vieles mehr. Nichts ist Zufall. 
Nicht nur gut, sondern exzellent! 

Ob Sie als Bühnen-Profi Ihr Publikum rocken oder ob 
Sie Fachpublikum unterhaltsam überzeugen wollen: 
Wir finden Ihren persönlichen und authen3schen S3l 
und kombinieren ihn mit den Techniken der Profis. 

Sie op:mieren Ihren Vortrag 

Ich zeige Ihnen, wie Sie Ihre Botschad rich3g verpacken, 
das KopWino Ihres Publikums nutzen, Spannungs-
kurven à la Hitchcock auYauen, Geschichten lebendig 
erzählen und Emo:onen erzeugen und rüber bringen. 
Humor, Spannung, Betroffenheit – welche Zutaten 
erzeugen die rich3ge Wirkung beim Zuhörer? 

Sie entwickeln dabei Ihre Präsenta:on oder Keynote 
zielgerichtet während des Seminars und bekommen 
hilfreiches Feedback für die einzelnen SchriPe 

Spannung à la Hitchcock wurde von Michael Moesslang 
entwickelt, um Ergebnisse, Projekte, Produkte und 
Unternehmen op3mal zu präsen3eren. 
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Sie können Michael Moesslang für deutsch- und englischsprachige Seminare, 
Coachings und Vorträge und weltweiten Einsatz buchen.✈

Das Seminar wird für Sie individuell konzipiert. Die ideale Gruppengröße ist 
normalerweise 4–6 Teilnehmer für 3 Tage (intensives Arbeiten).👥

Die Länge des Seminars richtet sich nach Ihren Vorstellungen. Je nach Zielgruppe 
beginnen wir normalerweise um 9:00 und enden zwischen 17:00 und 19:00 Uhr.🕔

Buchen Sie jetzt: MM@Moesslang.com · +49-97 65-632 30 46

mailto:MM@Moesslang.com?subject=Anfrage%20zum%20inhouse%20Seminar%20%E2%80%9EPreSensation%E2%80%9C
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Michael Moesslang · PreSensa:on® Ins:tute 
www.Michael-Moesslang.de · MM@Moesslang.com 
+49-97  65-632  30  46   ·  +49-171-623  05  87  
Am Kirchplatz 9  ·  97633 Trappstadt  ·  Germany

http://www.Michael-Moesslang.de
mailto:MM@Moesslang.com?subject=Anfrage%20aus%20der%20Brosch%C3%BCre

